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EVALUACION DEL PORTAFOLIO
NEGOCIACION: FICHA METACOGNITIVA
¢, Qué haremos? ¢ Cémo lo haremos? ¢ Cuando? EVIDENCIAS
ACTIVIDADES ACCIONES ¢, Qué necesitamos? ¢ Producciones o actuaciones?
FICHA METACOGNITIVA
¢, Qué aprenderé?
¢, Qué se del tema?
;Lo logré? ¢, Qué dificultades tuve? ¢,Coémo puedo mejorar?

¢, Qué evidencias lo demuestran?




