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SEMANA 15 — GUIA DE APRENDIZAJE
MI PRIMER PROYECTO DE EMPRENDIMIENTO

PARTE VI

DIA 1

Actividad: Establecemos la secuencia de trabajo en los bloques
Actividad: Rellenamos el lienzo de modelo de negocio
Actividad: Demosiramos lo aprendido [Reto de aprendizajes)

Hola chicos y chicus de secundaria del Perd

Hoy iniciamos una nueva sesion de aprendizaje de aprendo en casa, promovido por el
Ministerio de Educacion del Perd, para que confindes desarrcllando tus capacdades para
> ser un gestor de proyectos de emprendimiento y se preparen para el mundo del trabajo.

Esta sesion de aprendizaje es para las chicas y chicos de tercer, cuarfo y quinfo grado de
secundaria del area de Educacion para el trabajo.

iEmpecemos!

¢ QUE NECESITAMOS?

Cuadermo v hojas, imejor si son reciclados!
Lapices y lapiceros de colores.

Mucha reflexidn.

Mucha creafividad.

Involucrar a mi familia.

¢ QUE HAREMOS?
® En la primera adividad el propdsito es establecer la secuencia de trabajo con el fin
de colocar las hipdtesis en los blogues enumerando dichos blogues siguiendo la
secuenda establecida.
® Fn lo segunda acdividad el propdsito es ufilizar el Lienzo de negocio redactando la

@ hipotesis o suposicion del primer blogue segmento de clienfte, asi mismo plantando las

posiciones demograficas y psicograficas de los clientes.

RECUERDA

A
RECOMENDACIO

DXAPAMPA

i

- Lavate las manos frecuentemente Cubrete la nariz y boca con el
I“= con agua y jabon, minima 20 antebrazo o panuelo desechable
UGEL segundos ¥y evita contagiar a los demas.

Evita el contacto directo
con personas con
sintomas respiratorios

Evita tocarte los ajos, la nariz y la
boca, con las manos sin lavar,

Gy

'EL Pero PriMero
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jATENTO (A)!, QUE AQUI ENTREMOS DE LLENO AL DESARROLLO
* En esta semana continvaremos con el lienzo del modelo de negocio LIN CANVAS, para trabajar
. ‘, con lin canvas hay que tener en cuenta que es una herramienta flexible no debemos
4@;[! obsesionados con hacer un modelo perfecio.
@ * Lo mejor es trabajar de forma interactiva, completando y ajustando cada blogue o media que
pongamos a prueba nuestras hipotesis.
* Ash Mavurya es el creador de lin canvas o lienzo lin. Lo construyé sobre la base del lienzo

canvas, en una enfrevista brindo respuestas muy valiosas. A continuacion, algunas de ellas:
1 (s El propdsito en mi vida es ayudar a mas emprendedores a fener éxifo.
-

o Me preccupa malgastar mi fiempo, el fiempo es nuestro recurso mas escaso.

o Una idea gue todo emprendedor debe conocer es ten fe en fi mismo no en tu idea.

(] El éxito para mi es la libertad para perseguir una vida con propdsito

o El desafio mas grande no es que nos roban nuestras ideas, sino que nos escuchen.
CONOCEMOS

* La metodologia de Lean StartUp se basa en ello, en esta y las semanas que vienen veremos
como aplicar el lienzo de modelo de negocio, trabajaremos las hipdtesis que son solo
suposiciones ¥ luego verificaremos en la calle para saber si son correctas o no.

* Debido al agislamiento forzado en el que nos enconframos empieza a ser una buena ideqg
plantearse diferentes maneras de acelerar la transformacion digital de los pequefios negodios,

ploR
plot+]
plof

que adn no estan ufilizando las plataformas digitales, para darse a conocer.

* En el Peri el emporio comercial de gamarra se viene reinventando, los empresarios que alli
trabajan estan lanzando sus ventas Online, son cerca de 30000 empresarios que vendieran sus
productos a través de la web.

* 3#Han oido el término tienda nube? algunas fiendas estdn incursionando en este tipo de venta de
productos a fravés de infernet.

* En esta sesion de aprendizaje proseguiremos con la construccion del lienzo del modelo de
negocio ¥y a si mismo estableceremos lo secuencia de frabajo en los blogues donde
trabajaremos el primer blogue de acverdo con lo que establezca dicha secuencia.

iiGenialll ti serds una emprendedora o un emprendedor en canal fisico y en canal web.

ACTIVIDAD Establecemos la secuencia de trabajo en los bloques

Recverden que lo queremos es establecer, son e

suposiciones hipétesis que luego tendrdn que ire

inejorando y contrastando con la realidad por lo tanto el

modelo de negocio ird variando hasta encontrar el modelo

mas adecuado_ pre—m—— —

Para conocer mas el lierzo de modelo de negoco v como J'f‘
trabajar con él, vamos o ponerle un ndmero a cada blogue ,
como son 9 blogues vamos a numerar del 1 al 9. ﬂb¢ ﬂ

HATANEA Ahora empecemos leyendo los nombres de los bloques que ustedes colocaron la semana posada
— voamos a leerlo, ahilos tienen ustedes en su papel o papelégrafo.
i
e . Flujo de ingresos . Propuesta de valor dnica
. Estructura de costos . Solucian
] Segmento de clientes C Métricas clave
. Ventaja especial - Problema.
i . Canales
S—
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-t Loz blogues == enumeron segdin lao Seqgin ustedes jaudl de los bloques = ?
sequencia de trobajo, feniendo en debe tener el nimerc? 3Cudl de b
cuenta sus caracteristica. ellos creen ustedes?
I

Excelentes chicos chicas, por ahi estuvieron pensando que hay que empezar

- por el cliente, ZEs asi o no? “
Pues chicos y chicas sin cliente no hay nada... no

hay negocio. entonces el bloque de segmento de o SEGMENTO DE CLIENTES
clientes debe tener el ndmero wno, Excelente

estimados estudiantes el cliente es lo primero.

El blogue segmento de clienftes al inicio debe estar dirigido a los mas cercanos, no pretendamos abarcara un
nimero elevado de clientes, esto es lo gque llamamos canal fisico al que vamos a diferenciar del canal web.

PARA EL CASO DE CANAL WEB SE DEBE COMOCER LO SIGUIENTE, RESPECTO A LOS CLIENTES:

* cudnio fiempo estdn conedodos durante el dio.

* Se conectan desde su escritorio, desde su portatil o desde un dispositivo de mano en el camino a
casa.

* (CoHmo se enteran de los nuevos producios.

* Son lectores habituales de revistas témicas o de revistas del corazdn o de sitios de comentarios

sobre juegos o de jits de noficias

Utilizan Twitter con frecuenda, leen Twitter 2 personas o de 30

Envian mensajes de texto 2 veces al dia o 100, a quienes.

De dénde obtiene informacién sobre productos en general, con qué frecuencio v durante cudnto

tiempo.

Como sabemos los negocios cada vez mas se realizan via web y debemos estar preparados para
ese campo laboral.

Bueno sequimos nos quedan & blogues; ahora o awal de ellos le pondremos el ndmero 2 para

continuar con lo secuenda en el lienzo del modelo de negodo.

Pues el nimero 2 le corresponde al En este blogue se debe coolocar les 3
bloque de problemas porque lo que principales problemas que tienen los posibles
tenemos que solucionar son los problemas clientes los mas cercancs, recerda que los
y las necesidades de nuestros posibles clientes no estén interesados en los productos
clientes

sino en resolver sus problemas, eres td quien

debes ofrecerles productos para que resuelvan
e PROBLEMAS sus problemas.

Los clientes compran porgue gquieren resolver problemaos o sofisfacer necesidades, sus problemos e pueden

identificar con una sendillo escalera de reconodmiento de problemas.

Un problema active o wurgente reconoccer un
— Un problema latente, tiene un problema, . .
i problema estan buscando una solucion, pero no
L) pero no lo sabe. o
; han hedcho ningdn esfuerzo para resolverlo.

Un problema pasive sabe del problema, Una visién fiene una idea para resolver el

= - problema inclusc ellos mismos han improvisado
pero no estdn motivados o no  son

una sclucion, pero estarion diepuestos o pagar

i conscientes de la posibilidad de cambio. . )
. por una solucién mejor.
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y Ahora chicos chicas confinuamos con el Porque en realidad
I / siguiente ndmero, el numero 3 estara la la propuesta de
propuesta de valor Onica valor es la gue
resuelve los

. problemas del
PROPUESTA DE VALOR UNICA S
Recordemos lo siguiente:
El producto resvelve un Cuando un producto resuelve un Por otra parte, no todos los
problema fundamental o problema de los que quitan el suefio producios solucionon problemas
safisface una necesidad los clientes o de loz que hacen algunos proporcionan diversion
principal del perder ingresos o  beneficios informacion,  reconocimientos,
consumidor. entonces los cosas estan bien. relaciones, efc.

Por ejemplo las redes sociales no resuelven problemas y tienen dentos de visitantes, satisfacen necesidades
y deseos de los consumidores, aungque sea por diversion o por puro placer hay que reconocer que los
consumidores necesitan una justificacdidon para comprar.

Ahora estimados estfudiantes confinuaremos Pues como ya se conocen los 3

/e iy e R problemas de los clientes hay que

ya 1 los problemas y la pro ta colocar los 3 corocheristicos que

de walor, el blogque que sigue serd resuelven esos  problemas @
través de la propuesta de valor,

Muy bien chicos v chicas, cada

uno de ustedes estdn muy otentos
o SOLUCION y atentas.

=olucién que se ubica en el nimero 4.

Seguimos chora ubicando al gque le Porque es momento de
pensar cOmo vamos
distribuir nuesiro

producio serd reparto

corresponde el numero 5, en este coso
estimados  estudiantes el ndmero 3 e

corresponde al blogque canales
a domicilic 5E

distribuird en las
e CAMNALES ferias, etc.

Ahora solo nos quedan 4 blogues, a jcudl de los blogues creen vstedes chicos le correspondera el

numerc &¢
/ El numero & debe corresponderle al ya es hora de que
e bloque flujo de ingresos. §epamaos como vamos a

ganar dinero eso es un

punio  clave dicos vy
FLUJO DE INGRESOS chicas. al
|
i
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ues necesitamos
Y chora pasamos en lo siguiente, el nimera P

- - L]
saber adles serdn = ® .D"G
" 7 que le coresponderd al  blogque )

estructura de costos. los  gastos  desde

inicio verdad. ‘ ) " E
o ESTRUCTURA DE COSTOS 1"

........................................................... B8 e R E SR AR EEE A EEE SN NI NN NN N NN AR A A AN ANA I NAAAAIANSIEAAEASAEIS SIS ESSEEsEEsINSIEssEEEERsAREa

Ahora nos quedan sélo 2 blogques ventaja especial v métricas clave cudl serd el blogque al que le
corresponderd el nimero 8 en la secuendia o trabajar.

/ Pues el nomero B les Porque tenemos que saber qué
Rl mlricas actividades debemos medir v de
clave.

qué manera para ver como va el
negocio, asi mismo debemos tener

METRICA CLAVE wnos focos indicadores claves que
nos ayudan a tomar decisiones.

&

dtimo  blogue  wentaja Ez olgo que hogo destacar el (o |J_|_|
especldl que serd el nimero 9 producio pero que posiblemente

se logre con el tiempo, por ahora
lo dejaremos en blance al
e WENTAJA ESPECIAL momento de llegar los bloques

Listo chicas y chicos ya tenemos la secuencia de la numeracion con la que vamos a seguir el

establecimiento en esta etapa las hipdtesis del lienzo del modelo de negocio, que dichas secuencias de
ndmeros nos indican el orden en el que se deben rellenar los blogues.

ACTIVIDAD Rellenamos el lienzo de modelo de negocio

Ya tenemos el lienzo de modelo de
negocios LEAN CANVAS, enumerado

seqgin sus carackeristicas vy ahora

debemos aprender a ufilizarlo.

Para el llenando de cada espacio debemos fener en cuenta,

PRIMERO . ,
N que se frabajard con datfos supuestos o hipotesis.
'
Tus actividades que deseas emprender deben ser de tu
SEGUNDO campo de interés, asi mismo viable, posible y debes
. considerar el contexto.
)
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Por ejemplo

Un grupo de estudiantes de ocarto grado que comparten las mismas
inquiefudes, campos de interés referidos a la apiculfura cuyos padres
otros fomiliores poseen aolgunos colmenos s hon formodo un equipo
emprendedor al que han denominado ECOMIEL, establecerdn su marca, su
logotipo, su mantra, en general su imagen corporativa cuando se vayan
consolidando v aprendiendo mdas sobre estos punfos en las sesiones de

ﬂpr&nd'l:ﬂ]e,ﬁ

-~ -
r El equipo ha visto que ante la pandemia ocasionada por el COVID-
"t - . R
! % :‘! 19 muchas personos estdn consumiendo producios noturales paora
] =T . - -
2 ‘ e reforzar su sistema inmunolégico uno de ellos es la miel v también
- il
\7 L ’ otros productos procedentes de las colmenas las abejas.
¢ A
Ty 8

Asi mismo, han tenido en cuenta que la miel y otros productos como el
propdleo, el polen, o la jalea real; adicionalmente a sus propiedades
alimenticias ¥ de fortalecimiento del sistema inmunclogico, tambien
poseen propiedodes que ayudon a calmar los episodios de estrés,
ansiedad nerviosismo y depresion, logrando que nuestro estado de
dnimo se mantenga en calma y lejos de awadres de irritabilidad o

tristeza que acualmente s= estan produciendo en el confexio de la

pandemia por el nuevo coronavirus.

‘-.'“.,a Ahor o e  Por o SEGMENTO DE CLIENTES

 Faes blogque vne, llamado segmento de clientes

Para establecer el perfil de los clientes, en el establecimiento de las hipotesis v suposiciones
deberdn colocar dos fipos de datos:

Los datos  demograficos

supuestes, seran los

ST siguientes: Informacian general

demograficos

sobre la edad, el sexo, el lugar
de residencio, lo ocopocion v
los ingresos.

Los dates psicograficos: son

Datas los rasgos psicolégicos hacen

psicograficos referencio o la personalidad v
estilo de vida, los infereses, las
aficiones y los valores.

Ambos datos seran supuesios, luego en el momento de la validacidn podran aplicar la técnica
persona o la técnica mapa de empatia, para los datos psicogrdficos. No olvidar que |a téenica
del mapa de empatia se utiliza en la fase definir y no en la fase empatizar.
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Sabemos estimados estudiantes que al trobojor el lienze de
modelo de negocios lean canwvas , al inicio sdlo s= dirige a un
grupo pequefio de posibles clientes.

Entonces el segmento de clientes segin nuestro ejemplo

Estara orientado a las personas cercanas a los integrantes del

equipo que compran esporddicamente miel de abeja v el contexto
aciual dessarion adquirir producios noturales entre ellos la miel de
abeja v ofros producios que se producen en un Apiario.

L

Por lo tanio el blogque segmento de clientes o
mercade que fendriomos segin el ejemplo serie el
siguiente:

Amaos de cosas cercanas del equipo.
De 30 a 40 oiios de edad con un promedio de 3
hijos de 10 a 15 afios.

Glue tienen vivos o sus podres que son habitantes de
la localidad.

Ellos desean adquirir productos nofurales que
fortalezcan su sistema inmunologico.

Practica habitos de alimentacion saludable.
Actualmente fiene ingresos , por que s= dedica a lo

agricultura familiar v contindan con sus adividades o
pesar de la pandemia.

LIENZO LEAN CANVAS

¥ por lo tanto estimados estudiantes todo los datos, ubicaremos en nuestro lienzo Lean
Canvas, en la parte segmento de clientes.

PROBLEMA

i PROPUESTA DE
SOLUCION VALOR UNICA VENTAJA ESPECIAL

METRICAS CLAVE CAMNALES

SEGMENTO DE
CLIENTES

ESTRUCTURA DE COSTOS

FLUJO DE INGRESOS
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Buenisimo chicos v dhicos, estoy seguro
que cada uno de ustedes hoy se han
divertido vy fortalecido sus capaocidades
emprendedoras desarrollando todo la
actividad en esta sesidon de aprendizaije,
seguimos avarzando en la eloboracion
del primer lienzo del modelo de negocios

v lo estdn haciendo sdper bien.

Bien dhicas vy chicos hemos llegado al
final de la close de hoy, de educacién
para el trabajo, REPASEMOS
BREVEMENTE LO QUE APRENDIMOS
HOY :

Hoy aprendimos cosas muy inferesantes para que continden elaborando su
primer proyecto de emprendimiento y las vamos a recordar juntos:

. Aprendimos a establecer la secuencia de frabajo con el fin de colocar las
hipotesis en los blogues para ello enumeramos estos blogues siguiendo la
secuencia establedida.

. For ofra parte, aprendimos que frabajar con un segmento de dientes del
canal fisico es muy diferenfe a trabajar con un segmento de clientes de
canal web.

— De igual manera también que en el canal web debemos conocer como

interactian los clientes en la red.
. También aprendimos que hay una escala de reconocimiento de
problemas son los siguientes:
v" Un problema latente

v"  un problema pasivo

v"  Un problema acfivo

¥ una vision.

. Aprendimos ademds que los clienfes compran porque en resolver sus
problemas o safisfacer sus necesidades y que hay que reconocer que las
personas necesitan una justificacién para comprar.

. Finalmente aprendimos a redactar la hipdtesis o suposicion del primer

blogue segmento de cliente.

—
“'}'I Excelente frabajo recverda sé creativo creativa y organizar elaborado utilizando el material que
e tengas a tu alcance asimismo comparte su trabajo con familias ¥ no te olvides de guardar lo que has
hecho en tu portafolio y enviar tus evidencias a través del grupo de WhatsApp del area de educacidn
para el trabajo.
i
| —
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SEMANA 15 - RETO DE APRENDIZAJE
MI PRIMER PROYECTO DE EMPRENDIMIENTO

PARTE VI

RETO 1

Demostramos lo aprendido.

Chicas y chicos ha llegado el momento de conocer cuales son los retos para cada uno de
ustedes. Empecemos!!

1 En lienzo de modelo de negodo LEAN CANVAS que dibujaste en una cartulina o papelote la
sesion anterior, enumera los blogues siguiendo la secuendia establecida.
!
iy M
2 Redactar en post-its. o carfulina los dafos demograficos y psicograficos supuestos, de fu
proyecto que vienes emprendiendo desde las sesiones anferiores.

. ‘ !
r {
:
: /
L
]

3 Luego redacta el texto del primer blogue teniendo en cuanta los datos demograficos y
psicograficos recogidos.
LIENZO LEAN CANVAS
PROPUESTA DE SEGMENTO DE
PROBLEMA SOLUCION e, VENTAJA ESPECIAL CLIENTES
o)
SIS
—— "
=TT
METRICAS CLAVE CAMNALES .

b
=
el
L sipai %

" e,
e . :,.':.:-;:—:
i pumiei ¥ -
Lk rut—
ESTRUCTURA DE COSTOS FLUJO DE INGRESOS
4
o
| —
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