% PERD e A;PPENDO
H#Omarlucasm
1° y 2° grado: EDUCACION PARA EL TRABAJO
SEMANA 15 - GUIA DE APRENDIZAJE
Ml MODELO DE NEGOCIO LEAN CANVAS
DIAT PARTE Il

|

Actividad: Establecemos la secuendia de numeradidn de los bloques.
Actividad: Utilizamos el lienzo de modelo de negocio Lean Canvas.
Actividad: Demosiramos lo aprendido [Reto de aprendizajes)

Hola chicos y chicus de secundaria del Perd
Hoy iniciamos una nueva sesion de aprendizaje de aprendo en casa promovido por el
! Ministerio de Educacion del Perd para que desarrolles fus capacidaodes para ser un gestor

g de proyectos de emprendimiento y se preparen para el mundo del trabajo.
A Esta sesion de aprendizaje es para las chicas y chicos de primer y segundo grado de

secundaria del area de Educacion para el trabajo.

iEmpecemos!

¢ QUE NECESITAMOS?

Cuadermo v hojas, imejor si son reciclados!
Lapices y lapiceros de colores.

Mucha reflexidn.

Mucha creafividad.

Involucrar a mi familia.

¢ QUE HAREMOS?
®* En la primera actividad el propasito es establecer el orden de los blogues segin la
secuencia de trabajo, considerando que al inicio debe estar dirigido a los posibles
clientes mds cercanos no debe abarcarse a uvn ndmero elevado de clientes.
® Fn lo segundo adividad el propdsito es ufilizar el Lienzo de negocio Lean Canvas
@ inicialmente llenando como hipdtesis y suposiciones, asi mismo plantando primero sus
posiciones demograficas y psicograficas de los clientes.

"

RECUERDA

A
RECOMENDACIO

DXAPAMPA

i

l- Lavate las manos frecuentements Cubrete |a nariz y boca con el
_..l..= con agua y jabdn, minimo 20 antebrazo o panuele desechable
UBEL segundaos ¥ 8vita contagiar a los demas,

Evita el contacto directo
con personas con
sintomas respiratorios

Evita tocarte los ajos, la nariz y la
boca, con las manos sin lavar,

GY

(oo || 'EL Pero PriMero
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Ml MODELO DE MEGOCIO LEAN CANVAS ' EDUCACION SECUNDARIA
PARTE Il EDUCACION PARA EL TRABAJO 1° Y 2°

jATENTO (A)!, QUE AQUI ENTREMOS DE LLENO AL DESARROLLO

* Para empezar la semana les voy a contar sobre un video que encontré YouTube donde se
narra la historia de mariana Mariana Edery Migone, Mariana es ung empresaria peruana
que comenzd su negocio con S/, 00.00 de capital, a los 22 afios se le ocurrid la idea de
fabricar sus propios zapatos, y ahora fabrica para mas de 28 marcas independientes en el
Perd y también para el extranjero.

Ella cuenta que las redes sociales fueron claves para su crecimiento, hoy emplea todas las
aplicaciones que existen en la red para vender sus zapafos.

Ofro detalle importante que cuenta ellg, es que se la posaba fodo el dia con zapatero se les
preguntaba de todo y dice que literalmente los volvia locos con sus preguntas; despues iba
con ellos a comprar los materiales de fabricadidn para gue le ensefien donde comprarlos y
COMOo BesCoger.

Cuenta que al principio enfregaba sus modelos a los zapateros para que ellos los hagan,
pero no cumplian con entregarle a fiempo sus encargos, por eso abrid su pequefio faller

chorrillos.

* Mariana dice que zapatero hay en todos lados, pero buenos maestros zapateros, son muy
pocos aparte de su labor como empresaria hoy dictan charlas a fin de mofivar a las personas
para que abran sus propios negocios y estd muy contenfa porgue afirma que de esta manera
ayuda a crear mds frabajos para las pervanas los pervanos.

Glue excelente emprendedora verdad. .. Toda una campeona.

CONOCEMOS

* La cave chicos y chicos como nos ensefia Mariana, que es estar junto a los que producen y los
clientes, la calle es el dnico lugar donde podemos aprender realmente a ser emprendedores
no en la oficina.

e¥ o
O
QAR

* La metodologia de Lean StarilUp se basa en ello, en esta y las semanas que vienen veremos
como aplicar el lienzo de modelo de negocdo, trabajaremos las hipotesis que son solo
suposiciones y luego verificaremos en la calle para saber si son correctas o no.

* Debido al aislamiento forzado en el que nos enconframos empieza a ser una buena idea
plantearse diferentes maneras de acelerar la fransformocion digital de los pequefios
negocios, que aun no estan ufilizando las plataformas digitales, para darse a conocer.

* jHan oido el término tienda nube? algunas tiendas estan incursionando en este fipo de venta
de productos a través de internet.

* (Chicas y chicos ya no basta con conocer estrategias de venfa sdlo defras del mostrador sino
fambien a aprender desde el colegio estrategia de venfa a fraves de la web, para vender
los productos en su barrio o en su comunidad.

Afrévete emprendedora y emprendedor por qué td puedeslll

E% B

ACTIVIDAD Establecemos la secuencia de numeracion de los bloques.

Recordemos.. que la semana anferior construimos el lienzo de

modelo de negocio y pusimos los nombres en cada uno de sus

blogques que eran 7. —= —_—

En esto sesion de aprendizoje comenzaremos a ufilizar este
lienzo, pora conocer mds el lienzo de modelo de negocio v cdmo
trabajar con &l, vamos a ponerle un nimerc a cada blogue coma

son 9 bloques vamos a numerar del 1 al 9.

AAAAL
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Ml MODELO DE MEGOCIO LEAN CANVAS
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Ahora empecemos leyendo los nombres de los bloques que ustedes colocaron la semana pasada

vamos a leerlo, ahf los tienen ustedes en su papel o papelégrafo.

EDUCACION SECUNDARIA

EDUCACION PARA EL TRABAIO 1° Y 2°

Propuesta de valor dnica

. Flujo de ingresos .

. Estructura de costos .

. Segmento de clientes .

. Ventajo especial . Problema.
. Canales

Los blogques == enumeron segdin la
sequencia de trobajo, feniendo en
cuenta las caracteristicas.

/

por el cliente, 3Es asi o no?

Segin ustedes jadl de los bloques
debe tener el nimerc? 3Cudl de
ellos creen ustedes?

Soludan ‘.{l ﬁ
Métricas clave =
re

Excelentes chicos chicas, por ahi esfuvieron pensando que hay que empezar

e

Pues chicos y chicas sin cliente no hay nada... no hay negodo. entonces el blogue de segmento

de clientes debe tener el nimero uno, Excelente estimados estudiantes el cliente es lo primero.

o SEGMENTO DE CLIENTES

PRESTEN ATENCION A LO SIGUIENTE Y LEEMOS:

g J

Seth Godin es considerado uno de los tedricos del marketing mds importantes del siglo XX, el nos dice
no busques clientes para tus productos busca productos para tus clientes” La diferencia parece
sufil, pero es determinante al buscar clientes pora los producios se aplicard un enfoque de ventas v los
resltados eran de corfo plazo, ol buscar producios para los clientes que == adoptara un enfoque de
mercado y se garantizaran resultados positivos en el largo plazo.

s ndmero elevado de clientes.

Pues el nimeroc 2 le corresponde ol
blogque de problemas porgue lo que
tenemos que solucionar son los problemas
vy las necesidades de nuestros posibles
clientes

e PROBLEMAS

Ahora chicos chicas continuamos con el
siguiente ndmero, el numero 3 estara la

propuesta de valor Onica

e PROPUESTA DE VALOR UNICA

El blogue segmento de clientes debe estar dirigido el inicio a los mds cercanos, no debe abarcar

Bueno sequimos nos quedon 8 blogues; ahoro o adl de ellos le pondremos el ndmero 2 para

continuar con lo secuenda en el lienzo del modelo de negodo.

En los 3
principales problemas que fienen los posibles

este blogque se debe coolocar

clientes los mds cercanos recverda que los
clientes no estén interesadeos en los producios
sino en resolver sus problemas, eres td guien
debes ofrecerles productos para que resuelvan

sus problemas.

Porque en realidad

la propuesta de
valor es la que
resuelve los
problemas del
cliente.
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Ml MODELO DE MEGOCIO LEAN CANVAS EDUCACION SECUNDARIA

PARTE I EDUCACION PARA EL TRABAJIO 1° Y 2°
=~
e Y el dlimo blogque wentaja Ez alge que haga destacar el & L |J.I.|
e & . . . ~
! especial que serd el nimerc 9 producto pero que posiblements

ze logre con el tiempo, por ahora

g lo  dejoremos en blanco  al
Lﬁ 0 WENTAJA ESPECIAL momento de llegar los bloques
o
il

Listo chicas v chicos ya tenemos lo sscencia de la numeracion con la que vamos o sequir el establecimiento en
esta etapa las hipdtesis del lienzo del modelo de negocio, que didhos sscuencios de ndmeros nos indican el

orden en el que se deben rellenar los bloques.

ACTIVIDAD Utilizamos el lienzo de modelo de negocio Lean Canvas.

Ya teremos el lienzo de modelo de
negocios LEAN  CANVAS, enumerado
seqin  sus caracleristicas vy  ahora
debemos aprender a ufilizarlo.

PRIMERO Para el llenando de cada espacio debemos tener en cuenta, gque se
trabajard con datos supuestos o hipdtesis.

SEGUNDO Tus acfividades que deseas emprender deben ser de fu campo de inferées, asi

mismo viable, posible y debes considerar el contexto.
Por ejemplo

Un equipo de estudiantes denominado emprendemos en
casu, han decidido emprender actividades relacionadas con
la apicultura, qué es, de su campo de interés, algunos de los
integrantes del equipo tienen padres y otros familiares que
manejan apiarios pequefios.

Ellos se han organizado a fravés de WhatsApp v formaron el
equipo va han fenido su primera reunidn por video llaomada, uno
de los aowerdos que han tfomado es elaborar un lienzo del modelo
de negocios como estdn participando de las clases de aprendo en
casa, decidieron seguir lo sscencia de construccion del lienzo de

modelo de negocdio que propusimos agqui

i
oﬂﬁﬁh Asi mismo, han tenido en cuenta que la miel y otros productos como el
propdleo, el polen, o la jalea real; adicionalmente a sus propiedades
— alimenticias ¥ de fortalecimiento del sistema inmunoldgico, también
i poseen propiedodes que ayudan a colmar los episodios de estrés,
— ansiedad nerviosismo v depresion, logrando gue nuestro estado de
énimo se mantenga en calma y lejos de wadros de irritabilidad o
tristeza que aclualmente se estan produciendo en el contexto de la
pandemia por el nuevo coronavirus.
i
—
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Ahora  enfonces comenzaremos por el

@

= bloque uno, llamado segmento de clientes

o SEGMENTO DE CLIENTES

Paro establecer el perfil de los clientes, en el establecimiento de los hipotesis v suposiciones
deberan colocar dos tipos de datos:

Los datos demogréficos supuestos, serdn los siguientes: Informacdion

1 Datos

d <F; general sobre la edad, el sexo, el lugar de residencia, lo ocupacidn v
emogrdficos

los ingresos.

Datos Loz datos psicografices: son los rasgos psicoldgicos hacen referencia o

psicograficos lo personolidod v estilb de vidao, los infereses, los aoficiones vy los
valores.

Ambos datos serdan supuestos, luego en el momento de la validacidn podran aplicar la téenica persona o la
técnica mapa de empatia, para los datos psicograficos. Mo olvidar que la téenica del mapa de empatia

se utiliza en la fase definir ¥ no en la fase empatizar.

- Sabemos estimados estudiontes que al trobajar el lienzo de modele
™ Y de negocios lean canwvas , al inicio sdlo s= dirige a un grupo pequefic
; de posibles clientes.

-
\\y Entonces el segmento de clientes segin nuestro ejemplo t[]' *
- i

Estara orientado a las personas cercanas a los integrantes del equipo que compran rH‘
esporddicamente miel de abejo v el contexto ocual desearion odquirir producios m-l

naturales entre ellos lo miel de abejo v ofros producios que se producen en un Apiario.

Por lo tanto el blogue segments
de clientes o mercado que
tendriamos  segin el ejemplo
serie el siguiente: * Amas de «casas cercanas  del
equipo.
* De 30 a 40 afios de edad con un
promedio de 3 hijos de 10 o 15
LIENZO LEAN CANVAS afios.

PROPUELTA DE evam vecans | SEGMENTODE * Que fienen vivos a sus padres gue
son habitantes de la localidad.

WALOR OMICA CRIENTES

PRCEL B, SOLUCHON

* FEllos deseon odquirir producios

naturales que fortalezcan su sistema
inmunolégico.

BETRICAS CLAVE CANALES - . - . " o
* Pradica habitos de alimentacion

saludable.
*  Actualmente fiene ingresos , por que

ze dedica a la agriculiura familiar

LTINS TULSIORBEMERCS confinian con  sus adividades a

pesar de lo pandemia.
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Buenisimo chicos v dhicos, estoy seguro
que cada uno de ustedes hoy se han
divertido vy fortalecido sus capaocidades
emprendedoras desarrollando todo la
actividad en esta sesidon de aprendizaije,
seguimos avarzando en la eloboracion
del primer lienzo del modelo de negocios

v lo estdn haciendo sdper bien.

Bien dhicas vy chicos hemos llegado al
final de la close de hoy, de educacién
para el trabajo, REPASEMOS
BREVEMENTE LO QUE APRENDIMOS

HOY :

EDUCACION SECUNDARIA
EDUCACION PARA EL TRABAIO 1° Y 2°

Hoy aprendimos a establecer el orden de los blogues segin la secuencia

de trabajo.

. Por otro lodo aprendimos que el bloque segmenio de clienfes esta
dirigido al inicio a los posibles clientes mas cercanos no debe abarcarse

a un nimero elevado de dientes.

. A si mismo aprendimos que en el blogque problemas se deben colocar los

3 principales problemas que tienen los posibles clientes.

. Glue para llenar el blogue uno segmenio de clientes se deben
plantear sus posiciones demograficas y psicograficas de los
clienfes.

. Qe los datos demograficos de deben ser edad sexo lugar de

e residencia ocupaddn ingresos.
. que los datos psicograficos hacen referencia a la personalidad al esfilo

de vida a los intereses y las aficiones y a los valores de los consumidores.

Finalmente aprendimos que el lienzo de modelo de negodo inicialmente
estd constitvido de hipdtesis y suposiciones y que luego esta se debe
validar, para saber cuando de lo supuesio es cierfo. De este modo el
lienzo seguird reajustan incorporando datfos reales obtenido.

Excelente frabajo recverda sé creativo creativa y organizar elaborado utilizando el material que

tengas a tu alcance asimismo comparte su trabajo con familias ¥ no te olvides de guardar lo que has

hecho en tu portafolio y enviar tus evidencias a través del grupo de WhatsApp del area de educacidn

para el trabajo.
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1° y 2° grado: EDUCACION PARA EL TRABAJO

SEMANA 15 - RETO DE APRENDIZAJE
MI MODELO DE NEGOCIO LEAN CANVAS
PARTE I

RETO 1

Demostramos lo aprendido.

Chicas y chicos ha llegado el momento de conocer cuales son los retos para cada uno de
ustedes. Empecemos!!

1 Dibuja en una cartulina o papelote el lienzo de modelo de negocio LEAN CANVAS y
enumera los blogues siguiendo la secuenda establecida.
] .
_— s | |
h - |
2 Redactar en post-its. o carfulina los daotos demograficos y psicograficos supuestos,
parfiendo de la adlividad que deseas emprender y de tu interés.
. ‘ !
r {
:
: /
L
]
3 Colocar dichos datos demograficos y psicograficos en el blogue uno es dedr en el bloque
segmento de clientes.
LIENZO LEAN CANVAS
PROPUESTA DE SEGMENTO DE
PROBLEMA SOLUCION e, VENTAJA ESPECIAL CLIENTES
o)
b Pl L -
SR
=TT
METRICAS CLAVE CAMNALES .
b
el
L sipai %
" e,
e . :,.':.:-;:—:
I i ¥ .
Lk rut—
ESTRUCTURA DE COSTOS FLUJO DE INGRESOS
4
o
| —
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