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1° y 2° grado: EDUCACION PARA EL TRABAJO

SEMANA 14 — GUIA DE APRENDIZAJE
MI MODELO DE NEGOCIO LEAN CANVAS

PARTE |
DIA 1

Actividad: Analizamos la opcién valida de nuestro modelo de negodio
Actividad: Elaboramos el Lienzo del modelo de negocios lean canvas.
Actividad: Demosiramos lo aprendido [Reto de aprendizajes)

Hola chicos y chicus de secundaria del Perd
Hoy iniciamos una nueva sesion de aprendizaje de aprendo en casa promovido por el

L Sl Ministerio de Educacion del Perd para que desarrollando sus capaddades para ser un
< gestor de proyecios de emprendimiento y se preparen para el mundo del trabajo.
Esta sesion de aprendizaje es para las chicas y chicos de primer y segundo grado de
secundaria del area de Educacion para el trabajo.

iEmpecemos!

¢ QUE NECESITAMOS?

Cuadermo v hojas, imejor si son reciclados!
Lapices y lapiceros de colores.

Mucha reflexidn.

Mucha creafividad.

Involucrar a mi familia.

¢ QUE HAREMOS?
® En la primera actividad, analizaremos cual es la opcién valida para un plan de
negocio o modelo de negodio, considerando las fases creativas y las ideas novedosas
considerando la metodologia Lean StarilUp
® En la segunda actividad, elaboraremos el lienzo del modelo de negocio lean canvas

desde el punto de vista del producto y asi mismo detallaremos cado uno de sus
bloques, sus caracteristicas y cual es su labor de nuesiro lienzo del modelo de negocio

:YJ_."_' LEAN CANVAS.

RECUERDA

RECOMENDACIO SmONAVIRUS
c
Lévate las manos frecuentemente Cibrete la nariz bceteenTal
eon agua v jabén, minime 20 e LT e
antebrazo o pafiuelo desechable,
sEgundos. N
al toser o estornudar.
Evita tocarte los o|os, la nariz v la n Evita ¢ contacts dirgchbo
boca con las manos sin lavar. con personas con
sintomas respiratorios.

|EL Pero PriMero |
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Ml MODELO DE MEGOCIO LEAN CANVAS ' EDUCACION SECUNDARIA
PARTE I EDUCACION PARA EL TRABAJO 1° Y 2°

jATENTO (A)!, QUE AQUI ENTREMOS DE LLENO AL DESARROLLO

La semana que pasd realizomos un perfecio EMNCAJE entre los que deseaba el cliente de un producto

. - v lo que lo propuesta de valor tenia para ofrecerle.
4:%0 por ejemplo, ofrecerle mds alegrio de la que ya tenia al usar el producto o si el produdo lo
@ ocasionaba algunos problemas; quizds olgdn molestios o dolor, pues brindarle a trovés de lo
propuesta las soluciones para sus problemas.

Ahora que ya fenemos una propuesta de valor lo que nos falta es vender el producto es dedir
comercializarlo.

* Ante ello surgen clgunas preguntas; que estos dependerdn de tu producto: ilo veneracion
tiendas?, ilo venderdas en las ferias?, 3lo venderd a través de comerdializadores?2, 3Camo le

<r w L d asignaras un precio?, icomo ganards dinero?
OO’O * Y ademds de esto deberds plantearse ofras interrogantes, como: gDebo hacer un plan de
ATA negociosg, 30ebohacer un modelo de negocios?

Cualguiera de las opciones es valido, en esta sesion de aprendizaje analizaremos contigo, audl es lo
opcién mds conveniente. Un plan de negocdios o un modelo de negocios y 10 serds quien tome la
decision mds correcta.

CONOCEMOS
* Ya hemos pasado por toda la fase creativa, han generado ideas increibles, novedosas, fuera de lo
comdn; para generar esas ideas nos hemos bosado principalmente en lo outo confiorza en creer

EN UnNd Mismo. . .

» Al respecio Daovid Kelly empresario estadounidense fundador de lo firma de disefio IDEQ v
profesor de la Universidad de Stanford, nos dice que “el verdadero valor de la creatividad no
surge hosta que eres lo suficientemente vaoliente como para actuar sobre tus ideas, eso combinacian
de pensamiento v accidn define la confionza creativa, lo capocddad de generar nuevas ideas v el

coraje de probarlas™.

* Ha llegado el momento de demostrar su coraje de que tus ideas aeativas pasen a ser probadas v
aceptadas o rechozodaos por el pdblico, 5 son rechazodos serd un aprendizaje son aceptados muy

bien sigue esforzandote, en ambos casos siempre persevera y vuelve o empezar si es necesario,
asume riesgos guiate del pensamiento que dice: “En un mundo que cambia muy rapido, la dnica

estrategio que garantice gque fracasaras, es no correr riesgos”

Empezamos!ll

ACTIVIDAD Analizamos la opcion valida de nuestro modelo de negocio

'___ ._, Piensa por un momento en una gron empresa que funciono en fu
W . . o - e
comunidad o localidad desde hoce ofios, quizds una que va

funcionaba antes de que nacieras, esa empresa fiene procesos es

£ decir dia tras dia en lo pracdiica hace lo mismo por lo tanto es una
i lft‘ empresa clasista.
’ _

o

La diferencia de esa empresa, contigo es que esa empresa clasica ya
existente impone sus soluciones porque ya fiene un mercado gonado
— muchos ofios, mientras que alguien que empieza como #, tiene que )
i buscar awdl es el producio més adeados para comercializar, tiene
que buscar un mercade, es decdir a quienes les venderd el producto
v fiene que saber cwdl serd el conal de venta, es decir cdmo serd o

distribucion del producio hasta llegar al vsuario final.
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Ml MODELO DE MEGOCIO LEAN CANVAS EDUCACION SECUNDARIA

PARTE | EDUCACION PARA EL TRABAJIO 1° Y 2°
Ez posible que adn no tengos del fodo claros algunos aspecios del emprendimiento pora personas ‘; ';'
como 10 que precsamente quieren emprender surgen los modelos de negocios v se dejan de lado —
los planes de negocios que son documentos propios de empresas que ya existen e
3
&
Stewve Blank emprendedor estadounidense conocido .
-2 por fundar wvarias empresas de consultoria ¥
it L temologio v ademds profesor de Stanford, dicen
¢ : ; que los proyecios gque empiezan necesitan ofros S

conocimientos  distintos o las  empresas  ya \

!
. !ﬂr - establecidas.
4 \

Por lo tanto, o fu primer proyecio de emprendimiento debes aplicarle conocimientos distinfos

a los que se necesitan en las empresas cldsicas o ya establecidas.

........................................................... B E HHE S A EEEEHE EH S EEE A EEE EEE S S SN NN NN NN NN NN ENN NN AN AN A RAAAAAR A AR A ANEEREEAAEAAEEAEEE

En esta sesion y en la siguientes emplearemos la mefodologia Lean StartUp:

La metodologio apunta o acortar los ciclos de desarrollo de productos adoptando una

ombinocidn de experimentacion  impulsada  por hipdtesis para medir el progreso,

lonzomientos de producios iterofivos pora ganar valiosa retroalimentacion de los clientes

vy aprendizaje validado para medir asdnto se ha aprendido. adaptada al nivel escolar, de
la cual emplearemos dos elementos bésicos -

El primero el lienzo del modelo de v el segundo el desarrolle de

negocios clientes
w | "9 w

Comernzaremos en ésta v en las . g

) Y El lienzo cde modelo de negocios:
préoximas sesiones de aprendizaje
con el lienzo del modelo de Es un resumen que expone al mismo tiempo lo

negocios. que haces (o quieres hacer), y lo que debes

hacer para lograrlo.
Seguro se ﬁ 2
- e *
preguntardn LI

qué es el lienzo

i
de modelo de ’ K

\ negocios

A wver chicas y chicos e acuverdon del

lienzo de lo propuesta de wvalor, ¢en
cu@intos papelotes se construia? T =
4

EN UNO VERDAD. ... Correctol!

De igual manera para elaborar el lienzo de modele de negocies, sdlo se necesita un papelén v

cuvando lo dibujes por primera vez como ohora lo vos o dibujor en una hoja de cuaderne si de
i zendillo.
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Ml MODELO DE MEGOCIO LEAN CANVAS

PARTE |

Pero ontez de dibujar
fienes que saber que
existen dos formatos
conocidos  en modelos

de negocios:

EDUCACION SECUNDARIA
EDUCACION PARA EL TRABAIO 1° Y 2°

El  primerc == lloama

modelos de negocios

,

canwvas.
El segundoc meodelo de
negocios lean canvas

Légicamente surgen algunas preguntas: 3En qué se diferencian ambos modelos2 3Con wal de ellos trobaojoremosg
Y ipor qué?

Voy o argumentarte vy
fundamentar sobre ello vy

cada

sacards fus conclusiones.

Mientras que en el lienzo del modelo de negocios LEAN CANVAS: o
distribucion es estd en el lodo deredw estd el mercado o el cliente y en el
lado izquierdo estd el producto. Es

empresarial, que permite analizar de manera visuval nuestro modelo de

L

o

uno  de  ustedes

]
il

)|\

negocio para aumentar sus probabilidades de éxito

Excelentes chicos ustedes son bastante geniales y estdn super atentos.

5i te ofrederan estos des lienzes icon
cual seria conveniente frabajar?  haber
chicas y dhicos analicemos aal serfa la

mejor opcidn. ..

Muchos de ustedes seguro que estan
modelo  de

pensando  trabojar con el

negocios LEAN CANVAS

Es efectivamente, como bien pensaron cada uno de
ustedes, ésa es la gran diferencia, tedavia ustedes

A la hora de completar el lienzo del modelo tendrdn
mayor preccupacién por el producto, no podrian
completarlo como empresa por qué adn no los son.

vna herramienta estratégica

50N UN equipo ¥ No und empresd.

Volvamos a recordar el liernzo de la propuesta de valor de la
semana pasado, en el lade derechs que cincide con v mano
derecha estaba el segmento del cliente o del mercade v en el
lade izquierde ol otro lodo estabao el producte o la propuesta
de valor... Verdad? Correctoll!

En el lienzo del modelo negocios CANVAS: Se visuvaliza de manera global en un
lienzo dividide en los prindpales aspectos que inwolucran al negocio v la
distribucién es asi que en el lado deredo estd el mercado o el diente v en el lado
izquierdo esta la empresa. Es la herramienta poara analizar y crear modelos de
negocio de forma simplificada.

Porque en el CANVAS el lado

izquierde de estéd dedicado a

éPorqué?

la empresa, mientras que en el
LEAN CANVAS ese mismo lodo
estéd dedicade al producie v
tenemos

nosotros I unea

empresa, tenemos un producto.
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Ml MODELO DE MEGOCIO LEAN CANVAS _
PARTE I EDUCACION PARA EL TRABAJO 1° Y 2°

Dicho de ofro modo que el modelo de negocios CANVAS es mas
adecuado para empresas, mientras que el modelo de LEAN CANVAS es
ul

0
0% 2.
e I
J Ustedes por ahora tienen dnicamente su propuesta de valor, obtenida al r ‘ ﬁ_
trabajar el lienzeo de la propuesta de walor, estoy seguro de que algin “ dik
dia varias y varios tendrdn una o mudchas empresas por el momento para b
iniciarse es mejor hacerlo con el modelo de negocios LEAN CANVAS.

s ¥
mas adecvado para los que se inician en el mundo de los negocios.

Listo pasemos o dibujor el lienze del models de

- -
~, negocios LEAN CANVAS

&
4.
>

Tomd una hojo de avademo o un papel bon
tamafio Ad, lapiz o lopicero y una regla de T——
lh 30 centimetros. Para ello les doy unos minutos
para consequir sus materiales, si no los fienes ;‘\
- i’

o
puedes calcular el tamafio sin la reglo.

Bueno veo que todas y todos estan esperando para comenzar genial empecemos
Ahora dibuja un recidngulo grande con sus cuatro

Primero coloca la hojo  edwda de forma
lodos practicamente al borde del papel.

horizontal.

Ahora sigamos en la parte baja del redangulo trazo una
linea horzontal que uvnao los dos lados del costado el

rectangulo, debes trazor esta linea o una alura de
gproximadamente 5 centimetros desde la bass, si no tienes Mary bien ¥ya
una regla lo distancio oproximodo es del ancho de 3 tienes la primera
dedos. linea trezadao o
| 5 centimetros de
la bose que une
los  lodos  mas
angosios del
rectangulo.

wii

pm—
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Ml MODELO DE MEGOCIO LEAN CANVAS
PARTE I

Ahora doble el papel por la mitad uniendo los
lados menos anchos v  después wvuehlve la
expandirme. Tendras una marca una huella que

divide un lodo el papel con el otro.

EDUCACION SECUNDARIA
EDUCACION PARA EL TRABAIO 1° Y 2°

que ya realiza.

Observa el trozo  horizontal  que

hiciste

inicialmente, chora divide lo trozando una linea
por la huella doblada del papel que empiece en

el borde inferior del papel v terminen en la linea

Listo ahora ya tienes dos blogques asi lo llamaremos bloques.

Excelente chicos y chicas... ya estan avanzando en construir su lienzo del modelo de negocios LEAN
CANVAS, Hasta ahora faltaria siete blogues, porque en total son nueve bloques, pero verds que serd

facl hacerlos. .. Continuemost

En la parte que no tiene lineas, traza cuatro lineas
paralelas, que una la parte de arriba del rectangulo
con la linea horizontal que trazaste inicialmente, estas
lineas deben estar a una misma distanda entre ellas.

Bueno como wverds fienes cnco bloques verficales, ahora
comernzando desde lo izquierdo a lo derecha, traza unao
linea horizontal por lo mitad, empezando por el segundo v
el cuarto bloque, ojo sélo en el segundo v cuarto blogque.

de

CANVAS.

Bueno  hasta el
momento  chicos vy
chicas, hasta ahora
tienes siete
bloques, donde dos
estdn en la parte de
abajo COMO
rectdngulos edhados
vy cince en la parte
SUpErior COmo
rectdngulos parados
nos fallan  dos
recverda  que en
total  son  nueve
bloques.

Listo lo lograste ya
tienes los  nueve
bloques de su modelo

negocios  LEAN

0 v
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Ml MODELO DE MEGOCIO LEAN CANVAS ' EDUCACION SECUNDARIA
PARTE I EDUCACION PARA EL TRABAJO 1° Y 2°

.'?;' ';1' Ahora lo que haremos serd nombrar lll

= iﬂ Q-.a -
Y -\

— 4 cada bloques, es dedr, los 9 blogues
P = deberan tener sus respectivos nombres.
Ih Comencemosil ik
- L
\'.

A los primeros bloques que trozaste al inicio, que
estdn en la parte inferior derecha, ponerle como un

hombre FLUJO DE INGRESOS.

Al blogue que estd en la parte bajo, pero hadia fu

mano zquierda ponle como nombre ESTRUCTURA
DE COSTOS.

PO G G R0T

WATRUCTOR A B £OATOE PN G NG R0

** Ahora pondremos los nombres a los blogues verticales que trazos empecemos por los que estdn hadia tu

derecha.

Al primer blogue vertical de la derecha ponle
como nombre SEGMENTO DE CLIENTES.

SFamiHTOS
ULl

En los bloques que siguen en el lado derecho son 2
al que esta arriba pone como nombre VENTAJA
ESPECIAL. Y al que estd abaojo ponle como nombre
CAMALES.

PETRCTION A B4 SOATaE PO G NGS5

SROMINTO 4

WINTALA FEFICLAL e

CaMALTE

Continuemos ahora el blogue verfical que sigue

que seria el del medio ponle como nombre

PROPUESTA DE VALOR UNICA

WETRUCTIOR A B £OATOE FLUAQ G NG N RGT

Y en el lado izquierdo fienes dos blogues uno
sobre ofros al que estd arriba pone como nombre
SOLUCION. Y al que esté debajo pone como
nombre METRICAS CLAVES.

HEORASTA DI HOGMINTO 14
iy WIMTALL EPICIAL et
l' LaraLii
i
HTRUCFLR A D £ OAT 05 LUK Gl G RO
[ —

MATRICAS CLAYE

FROFGISTA T
WALGHE PRECA

vesrTaLA AL | g

CARALIE

FLLUHT B BSDE LT
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Ml MODELO DE MEGOCIO LEAN CANVAS ' EDUCACION SECUNDARIA
PARTE | EDUCACION PARA EL TRABAJO 1° Y 2°

Y al dlfimo blogue que todavio no tfiene nombre ponle

PROBLEMAS. Ya tfienes tu lienzo
— e FeorowA e —— T del modelo de
negocio LEAM
CANWVAS,
Felicitaciones dhicas
wlTEse AL FLa CAMALIL
chicas son  unas
campeonas y Unos
compeones.
ETRUCTOR A B T FLURD O NG NG

Y ohora es momenio de presentar a cada uno de los sefiores blogques, recuerdas que cada uno fiens un nombre.
Ahora explicaremos cada uno de ellss, cudl &5 su labor en el lienzo del modelo de negocios. Empecemos I

@

El blogque segmento de clientes: en este blogue
estan los clientes sobre los que vas a trabajar
también nos lloman mercodo es muy importante
porgue sin clientes no hay negocio. [objetivos)

El siguientie es el blogque problemas en este
blogque siempre debe haber tres problemas
principales que se quieren soludonar con el
producto o servicio. “gue seriomos sin problemas
verdod”, no habrio negocio._. los problemas son
oporfunidades para buscar soluciones v generar

una iniciativa.

® ® ' El blogque propuesto de walor dnica es el que te
ﬁm diferencia del resto sin este blogque serios como los
L] d = == 3 .
@ emas y convertiria sdlo por precio con el de
@ diferencios por qué ofreces lo gque ofras no
e ofrecen, wondo ya nos estdn copiondo  te
@ ;: renuevas y sigues diferenciandote

E @ El bloque solucian aqui identificar las soluciones
que aporfan tu producio o servicio o los tres

problemos  del  blogue  problemas  [tres

caracteristicas del produdio o servicio).

L

El blogque canales indica cémo vas a llegar a fu
piblico objetive cdmo hacer llegar fu cliente como
te vas a relacionar con ellos. (vio de aoceso a los
—_— clientes)

- »

En el Blogue fluje de ingreses determina sus como

vas a ganar dinero es una parte muy importante de

un negocio. ([como vamos a ganar dinero)
i
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Ml MODELO DE MEGOCIO LEAN CANVAS ' EDUCACION SECUNDARIA
PARTE I EDUCACION PARA EL TRABAJO 1° Y 2°

.‘En el blogque estructura de costos siempre andao n
preocupado por los gaostos es necesario saber
cudnto nos cueste el negocio para poder hacer los
célculos correspondientes.

. El blogque métricas clave de ospecios que vas a

necesitar medir y como vas a medirlos si no no

sabremos si estomos yendo bien o yendo mal,
siempre es importante saber cdmo te va v cdmo lo
vasa menfir.

-

vy para terminar el bloque ventaja especial pues éste es el que muestra tu caracteristica siper especial como lo dice

sunombre la ventaja sobre ofros productos. (que fe hace espedial o diferents)

** Realmente todos son fenomenales fodos muy importantes algunos nos dicen mds cosas que ofros, pero eada blogque
es muy entregado en sacar adelonte el proyecto de emprendimiento, fantéstice seguimes awvanzande en lo

elaboracian del lierzo de modelo de negocio hoy también han estado geniales dibujando lienzos felicitaciones chicas v

chicos.

Bien dhicas y dhicos hemos llegado al final
de la clase de hoy, de educacion para el
trabajo, REPASEMOS BREVEMENTE LO
QUE APRENDIMOS HOY :

Hemos aprendido, que para emprender nuesiro proyecto de emprendimiento,
debemos aplicar la metodologia Lean StartUp empleando los dos elementos
basicos:

* Primero el lienzo del modelo de negodios

* vy segundo el desarrollo de clientes.
Aprendimos también que los proyectos que nacen o son nuevos no debe frabajarse
con planes de negocio sino con modelos de negocios, que entre los modelos de
negocios existen dos modelos:

* Modelo CANVAS

* Y el modelo LEAN CANVAS.
A si mismo aprendimos debemos frabajar con el LEAN CANVAS porgue estd
orientado el producto ¥ no a la empresa como el caso del modelo CANVAS.
For otro lado, aprendimos y dibujomos el lienzo del modelo de negocios LEAN
CAMNWVAS con sus 9 bloques cada vno con sus respectivos nombres:
luego pusieron un nombre a cada blogue segdn correspondia estos lo que son [1]el
blogue segmento de clientes, [2]el blogue problema. [3]El blogue propuesto de
valor dnica. [4]El blogque solucion. [5]El blogque canales, [6]el blogue flujos de
ingresos, [7]el bloque estructura de costos, [8]el blogue métricas clave y [9]el
blogue ventaja espedial
Finalmente aprendimos mediante un resumen lo que se trabaja en cada blogue.

Excelente trabajo recuerda sé creativo creativa y organizar elaborado utilizando el material que
tengas a tv alcance asimismo comparte su trabajo con familias y no te olvides de guardar lo que has
hecho en tu portafolio y enviar tus evidencias a través del grupo de WhatsApp del area de educacion
i para el trabajo.
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1° y 2° grado: EDUCACION PARA EL TRABAJO

SEMANA 14 - RETO DE APRENDIZAJE
MI MODELO DE NEGOCIO LEAN CANVAS

PARTE |

SR B Demostramos lo aprendido.

Chicas y chicos ha llegado el momento de conocer cuales son los retos para cada uno de
ustedes. Empecemos!!

1 Menciona cuales son los dos elementos basicos StartUp

1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
——— e —
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1

2 Describir la diferencia entre el modelo CANVASY el modelo LEAN CANVAS

Lean Canvas

Canvas

3 Menciona cuales son los nombres de los blogues del lienzo del modelo de negocios LEAN
CANVAS.

!

[“
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N3 A Demostramos lo aprendido.

En una hoja de su cuaderno u otra,

2.
)
o)

3

dibuja el lienzo del modelo de negocdios
LEAN CANVAS con sus 9 blogues, v
luego ubicar el nombre a cada bloque

segin corresponda.

LIENZO LEAN CANVAS

PROPUESTA DE VENTAJA ESPECIAL SEGMENTO DE

PROBLEMA e VALOR UNICA CLIENTES

METRICAS CLAVE CAMALES

ESTRUCTURA DE COSTOS FLUJO DE INGRESOS

Excelente trabajo recverda seé creafivo creaftiva y organizar

elaborado utilizando el material que fengas a tv alcance asimismo

comparte su trabajo con familias y no te olvides de guardar lo que

has hecho en tu portafolio ¥y enviar tus evidencias a fravés del
@i grupo de WhatsApp del area de educacion para el frabajo.

[“
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